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Infos vom Steuerberater

Ab 1.1.2007: Unternehmensgesetzbuch
ersetzt Handelsgesetzbuch

Durch eine Reform des Handlelsrechts
wird daos Hondelsgesetzbuch (HGE)
durch das Untemehmensgesetzbuch
(UGB) ersetzt. Die Reform dient der
Modemisierung des Unternehmens-
rechts unc beinhaltet unter anderem
folgende Anderungen:

b Abschaffung des Kaufmannbe-
griffes. Das Unternehmensgesetz-
buch soll fur jeden gelten, der
einer untermehmerischen Betéti-
gung nachgeht, egal ok er Voll-
oder Minderkaufmann ist.

¥ Wegfall der eingetrogenen Er-
werbsgesellschaften. Bis  zum
31.12.2006 eingetrogens  Er-
werbsgesellschaften (Offene Er-
werbsgesellschaft, Kommanditer-
werbsgesellschaft] gelten  mit
1.1.2007 als Offene Gesell-

schaften bzw. Kommanditgesell-
schaften.

HE3

Handels-
gesetzbuch

WiachslG
S

» Die Sonderstellung der freien Be-
iwfe und der Land- und Forstwirt-
schaft bleibt erhalten.

P Personengesellschaften  (Offens
Gesellschaft und Kommanditgesell-
schaft] kénnen kilnftia fUr jeden
unternehmenshezogenen oder
sonstigen Zweck gegrindet wer-
den.

b Die Wahl des Firmennamens wird
liberalisiert, socass die Maglichkeit
von Fontasienamen leichter még-
lich wird.

k Einzelunternehmen mit Umsétzen
Uber Eure 400,000,-- missen in
das Firmenbuch eingetragen wer-
den = auch eine freiwillige Eintra-
gung ist vorgesehen.

» Ubergangsfristen erleichtern die
Einfihrung der neuven Bestim-
mungen.

ACHTUNG

Alle im Firmenbuch eingetragensn
Untemehmen miissen auf Geschéfts-
papieran, Bestellscheinen und Welk-

seifen (und in den E-Mails) felgende
Angaben anfUhren: die Rechtsform,
den Sitz, die Firmenbuchnummer des
Untermnehmens und das Firmenbuch-
gericht., Einzeluntermehmen missen
zustifzlich ihren Mamen angeben,
wann diesar sich von der Firma unter-
scheidet. Kapitalgesellschoften miis-
sen diesen Verpflichtungen bereits
zum  1.1.2007 nachkommen, bei
allen anderen im Firmenbuch ein-
getragenen Unfernehmen gelten die
Regelungen ab 1.1.20101

Yon den zahlreichen Ubergangshe-
stimmungen sei auch auf die Abhén-

agigkeit der BuchfUhrungspflicht ab

1.1.2007 bei Einzeluntemehmen,

: Personangesellschaften und Erwerbs-

gesellschaften im Besonderen hinge-
wiaesan, Der Eintritt (aber auch Weg-
fall) der Rechnungslegungspflicht
nach Uberschreiten {oder Unter-
schreiten) einar 400.000-Euro-Gran-
ze haot vor allem bei jenen Unter-
nehmen steuverliche Konsequenzen, in
deren Betriebsvermiéigen sich Ge-
biiude befinden!

Kontaktadresse:
Enzinger + Mosser
Steverberatungs-KEG

Buro Knittelfeld

Frauengasse 5

8720 Knittelfeld

Tel.. +43 (0)3512,/82597-0
Fox: +43 [0)3512/82597-16
office@mosser-eca.at
WWw.mossar-eca.ot
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.. und Tipps

Auch EU-auslandische
Sparbiicher erbschafts-
steverfrei

Bisher vertrat cdie Finanz die Rechts-
ansicht, cass EU-ausléndische Spor-
guthaben im Gegensatz zu Guthaben
bei dsterreichischen Banken mit dem
Meminalwert aols Bemessungsgrund-
lage der Erbschoftsstever zu unter-
stellen sind,

Mach einer Entscheidung des Finanz-
amtes fir Geblbren uvnd Verkehrs-
stevem in Wien sind jedoch auch EU-
auslidndische Sparguthaben erb-
schaftssteverfrei zu stellen,

et

Saumniszuschlog frotz
Zahlung

Bitte vergessen Sie bei der Uber
weisung von Umsatzstever und Lohn-
stever nicht auf die Angabe des
Verwendungszwecks.

Die Finanz kann sonst laut einem
jUngst ergangenen VwGH-Urteil trotz
fristgerechter Einzahlung einen S&um-
niszuschlag vorschreiben, Chne An-
gahe des Verwendungszwecks wird
die Einzahlung nur als Gutschrift auf
dem Abgaobenkonto ausgewiesan und
es erfolgt keine fristgerechte An-
gabenbelastung. Dies gilt auch, wenn
Sie zwar ouf dem Telebankingouf-
trag einen Verwendungszweek ange-
ben, diese Information aber beai der
Datenliberfragung an das Finanzamt
verloren geht, [ ]

»Fit zu mehr Erfolg“

Der ,,Gesundheitshunderter” der SVA

Unternehmerinnen, die im Rahmen
der Aktion "Fit zu mehr Edolg™ in
ihre Gesundheit investieren, kén-
nen von der SVA einen Kostenzu-
schuss von 100 Euro erhalten!
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Wie kemmen Sie zum Hunderer?

Den Zuschuss kann jede/r in der
gewerblichen Krankenversicherung
versicherte Untemehmern hekom-
men, der/die mindestens drei ge-
sundheitsférdemde MalBnahmen setzt
unel dafir mindestens 100 Euro aus-
gibt. Die Akfivitdten missen folgen-
den Bereichen zuzuordnen sein:

Vortrige oder Seminare aus dem

Bereich der Gesundheitsférderung

Gesundheitschacks

Beweagung

Strassmonagement

Erngihrung

Ergonome Arbeltsplatzgestaltung
Arbeitsonganisation

SOZIALVERSICHERUNGSANSTALT
.5 DER GEWERBLICHEN WIRTSCHAFT
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. Mindestens eine der Aktivitdten nwss dem ersten Punkt (Vortrtige und Semina-

re ...) zuzuordnen sein. Die Angebote sind bei qualifizierten Anbietem in An-
spruch zu nehmen. Fiir den Kostenzuschuss ist ein Antrag an die zustéindi-
ge SV A-Landesstelle notwendig, die Sie gerne niiher informien. [ ]

(Quelle: hifp: / /esv-svasozvers.of)

Sozialversicherungsanstalt der Gewerblichen Wirtschaft

Kérblergasse 115

8011 Graz

Telefon: (+43 314) 60 04-0
Telefax: (+43 314) 60 04-514

Gri Ze - /2008



Peter Bernhardt

Jungunternehmer

Mein Mame ist Peter Bernhardt und
ich habe jetzt seit eineinhalk Jahren
ein Unternehmen im Bersich _An-
bieten persdnlicher Dienstleistungen”.

In meinem Bezirk Voitsberg biete ich
alle Hilfsarbeiten, die in dieses Ge-
werbe fallen, an. Im Speziellen
schaut mein Angehot in den verschie-
denen Jahreszeiten so aus:

P ImFrihjahr Btume und Stréiu-
cher schneiden, Pfligen und Eg-
gen mit Traktar, aber auch mit
Bodenfréise.

P Im Semmer: Rasen mthen mit
Handrasenméher, aber auch mit
Balkenmtiher, Scheibenmihwerk
ung mit Motorsense.

P Im Herbst Hecken schieiclen,
kleine Farstarbeiten und Bdume
umschneiden.

P |Im Winter: Schneartiumen mit
Schneapflug und mit Fritse, aber
auch mit Hanel, Strevung.

Die ldee mich selbststéindig zu
mechen ist aufgetaucht, als ich be-

| merkt habe wie schwer es fur mich

als beginstigt behinderter Mensch ist
eine Arbeitsstelle zu bekommen.

Die Chancen auf dem Areitsmarkt
sing kaum vorhancen und so habe ich
mir im Kurs Guest, den ich besucht
habe, eine Alternative zu  einer
Anstellung Uberlegt. Ich hobe einige
Maschinen fir meine kleine Land-
wirtschaft zur Verfigung uwnd be-
schloss diese auch anderweitig
einzusetzen und meine landwirt-
schaftliche Erfahrung zu nutzen. So
hat sich der Gedanke in die
Selbststéindigkeit zu gehen langsam
entwickelt und ist gereift,

In kleinen Schritten habe ich, mit
Unterstitzung des Griinderzentrums,
meine Unternehmensides entwickelt,
bis ich cdamn Ende 2004 dos Ge-
werbe ,Anbieten persdnlicher Dienst-
leistungen” angemeldet habe.

Im ersten Johr habe ich, zuerst noch
neben einer Teilzeitarbeit im Projekt
Flower Power, meine Geschéftsides
weiterentwickelt, ausgebaut und

Kontakte geknipft. Seit Jdnner 2006
kann ich mich damit vall sellast er-

Grd Ze - 32008

DIENSTLEISTUNGEN _

Bernhard? Peter

Fon: D664/5931663
Email:
peter.bernhard@aon.at

halten, habe mir damit eine be-
rufliche Existenz aufgebaut und kann
mich Uher viele Auftrige in meiner
Gemeinde freven,

Wichtig fur mich ist es, dass ich selbst
entscheiden kamn was und wie ich
arbeite, dass ich mir meine Arbeiten
zeitlich selbst einteilen kann und ich
das Arbeiten auf meine Behinderung
abkstimmen kann und aulBerdem mein
eigenar Chef hin,

Ich kin sehr glicklich dariber, dass
ich mich getravt habe, diesen Schritt
in die Selbststdndigkeit zv machen.
Ohbwohl es wegen der grolBen Kon-
kurrenz sehr schwer ist auf diesem
Markt zu bestehen und es eine
schwierige Entscheidung war, ein
Untemehmen zu grinden, Man nwss
sttndia an seinen Kontakten und
Auvftréigen arbeiten, aber wenn man
cdann Auftrige erreicht hat, ist cdas
Glucksgefihl Uber den Erfolg graid!

=]

Kentaktadresse:
Peter Bernhardt, Dienstleistungen
FripertingerstralBe 54b

8570 Voitsherg
Tel: 06464/5931863
peter.bernhard @aon.at
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Kundinnenorientierung
- ein Erfolgskiller?

Um die eigenen Produkte konfinvier-

lich optimieren zu kéinnan, ist ein en-
ger Kontakt zv den Kundinnen uner-
|&sslich, Der regelméBige Austousch
Uber deren Bedirfnisse gehit eben-
so dozu, wie dos gemeinsame Ent-

wickeln von neaven Ldsungen. Es sollen |

zustitzliche Leistungen, ein eant-
sprechender Service, Kundlnnenge-
schenke und zusitzlich enorme Ra-

batte gewlihrt werden,

Seit Jahren werden von Fachjouma-
listinnen, Lektordnnen oder Mardeting-
expertinnen immer wieder dieselben
Methoden wiedergekduf, dass Kun-
dinnenorienfierung der  Weisheit
letzter Schluss ist. Obwaohl man in den
letzten Jahrzehnten festgestellt haot,
dass sie nicht funktioniert, wenn maon
clie Profitakilitét vemachldssigt,

Tatsache ist, dass Kundlnnenorien-
tierung auch ein Efolgskiller ist!
Kundlnnenorientierung  filhrt  fast
immer zum Preiskrieg! Mit kaum einar
anderen Methode |&Gsst sich ein
Untarnehman schneller ruinieren. Statt
echten  Eundinnen-Hutzen, liefem
viele Unternehmen nur Scheinlgsungen
fur ihre Kundlnnen: Heochwerige
Ware/Leistung zum billigsten Preis.

Genau genommen ist das ein schlim-
mes Vergehen an den Kundinnen.
in- |
salvent wird, so bekommt der Kunde /
die Kundin weder Service und Be- |
seine /ihre  Gewdhr- |

Denn wenn das Unfernehmen

ratung nach
leistung fiir die gekouften Proculktea,

der ldeenlosigkeit von Unternehmen,
die ihren Kundlnnen-Mutzen nicht
kommunizieran acer vielleicht keinen
haben bzw. durch schlechte Ver-
kduferdnnen, die den Mehrwart nicht
entsprechend darstellen wnd ver-
kaufen kdnnen.

| Kundlnnenorientierung ist fast immer

Preisrecduzierung und kostenlose
Beratung! Wer sich zu stark an cden

| Praiswiunschen der Kundinnen orien-

Somit kéinnen die massiven Beigaben
am Anfang der Bumerang am Ende |
werden. Der lirglavke, mit Billigan- |
geboten das eigene Untemehmen |

reftan zu kinnen, scheint weit ver-
breitet zu sein. Die Insolvenzstatis-
fiken bestidtigen cos eindrucksvoll,

Diesa falsche Kundlnmenorientierung

ist clas Ergebnis der Massenwerbung, |

in der @s nur um den Preis geht und

tiert, crienfiart sich in Wirklichkeit
an cden Preisen der Konkurrenz,
anstatt am wirklichen Nutzen fir
die Kundlnnen. Das machen Unter-
nehmen aufgrund ihrer ldeenlosig-
keit nur solange mit, bis ihnen das
Geld ousgeht. Und danach kann es
passieren, dass auch noch Uber
unverschimte Kundinnen geschimpft
wird, cda es nicht geschafft wurde,
mit ihnen ein gegemseitig gewinn-
bringendes Verhilinis avfzubaven,

Was muss getindert werdan?

Den Auftrag erhalten Sie, wenn Sie
den Kundinnen einen hé&heren
Profit/Mutzen liefern kdnnen als die
Konkurrenz. Dern, wenn der Kun-
dinnen-Profit stimmt, cann  stimot
auch die so genannte Kundinnen-
zufriedenheit. Der Preis spielt da-
bei eine untergeordnetere Rolle.
Der regelmiBige Auvstausch Uber
die Bedirfnisse der Kundinnen muss
auvs Kundinnensicht stotfffinden, Das
ist etwas oncleres als zB. an Aus-
schreibungean teilzunehmen, um dann
mehr oder weniger um seine Er-
triige gebracht zu warden,

Wenn lhr Unternehmen florier,
dann wird es in Wirklichkeit vem
Kunden/von der Kundin gefiihrt,
Kundinnenorientierung  heil3t nicht
nur fur die Kundin/den Kunden da
zu sein und ihr/ihm alles maglich zu
machen, sondern um zu erfahren
wie und warum sich das verkaufte
Produkd fiir sie/ihn rechnet,
LRechnen Sie es ihr/ithm vor'll Dazu
ist es notwendig auch von der
Kundin/dem Kunclen die entspre-

chenden Informationan Uber jhren/
seinen Bedarf zu haben, damit Sie es
Jrechnen” kénnen., Ansonsten rechnet
sie/er lhnen vor, wo sie/er es nodh
ginstiger haben kann!

Um lhr Unternehmen kundlnnen-

profifabel auszurichien, stellen Sie

sich felgende Fragen:

F Wer sind lhre "ldealkundinnen®
fir lhr Untemehmen?

¥ Wofiir sind Kundinnen bereit den
angemessenen Preis zu bezahlen?

P Wann sind meine Frodukte fiir uns
und unsere Kundinnen profitabel?

P Woas missen ich und meine Mit-
arbeiterinnen Uber unsere Eun-
dinnen wissan, damit wir den Yar-
teil fUr sie rechnen kénnen?

Verkaufen Sie den Kundlnnan-
Mutzen zu einem profitablen Preis,
damit er Gewinne bringt flr lhre
Kundlnnen, lhr Unlernehmen und
lhre Mitarbeiterlnnen. ]

Kontaktadresse:

PeCo Performance Consulting
Technologie & Marketingcenter
Parkring 2

A-BO7 4 Grambach/Graz

Tel: +43 (0316403782
Fax: +43 (0)316/402782-20
office@peco.ar  wwwv.peco.at

Mag. (FH) Josef Schrofiner
PeCo Performance Consulfing

Gri Ze - 3/2006
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Workshopreihe fur
Neue Selbststandige

Eine Initiative der Steirischen Wirtschaftsforderung (SFG)

Endlich ist es so weit

..clie Warkshopreihe der Steirschen
Wirtschaftsférderung (SFG) fir Neve |
Selbststéndige geht in cdie néchste |
unc nunmehr sisbente Runde! MHacdh
den vergangenen erfolgreichen
Workshopreihen bietet die SFG audch
im kommenden Spdtherbst wieder
gine kostenlose Workshopreihe mit
dem Steversxperten Mag. Erhard
Lausegger zum Thema ,,Slevern und
Abgabken” an.

An insgesant drei Terminen erhalten
die Teilnehmerlnnen unfangreiche In-
formationen zum Thema Steuem und

Eréffnung der Workshopreihe mil Mag. lousegger und Mag. Kink

) praxisnahe Beispiele durchgearbei- Basisinformationen zu den Themen
Abgaben. Basierand auf dem theore- tet. Stmtliche Inhalte sind mafge- Soziglversicherung, Einkommenstever,
tischen Teil werden im Anschluss schneidert fur die Zielgruppe der Unwsatzstever und Betriebswirtschaft.

Meuen Selbststtindigen und umfassen

Die Workshops werden an folgenden Terminen, jeweils von 17.00 hbis 20.00
stattfinden:

6. November: Hartberg, Am Okopark 10
7. November: Liezen, Wittschaftspark C3
8. Novembker: Graz, Impulszentrum Graz West, Reininghausstrasse 13

Wir wiirden uns sehr freven, Sie auf einem unserer Workshops begriBBen zu
diirfen und bitten 5ie, dass Sie sich bei Interesse entweder online unter
www.sfag.at  bzw. unter www.neue-selbststaendige.at, telefonisch  unter

van links: Mog. Erhard lousegger, )
Mag. Alexandra Schart, Mag. Menfred Kink 0316,/7093-313, oder per Email unter marisso.mueller@sfg.at anmelden. m

| finanziert von

W STLIRISCHE WIRTSCHAFTSFORDERUNG

>
BUMDES SO A LART
LAHDEGTERE THEM AN Ao beritsmarkdse

LEinwon Saziagtgtaatssekretir Sgisben Daingdhok Steiemmark FAST FORWARD COMMUNITY

urilerstittes Progakt, gefordent
aus Mitteln des Ausglen hetasfonek”

Al INA
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